
Hays ist weltweit die Nr. 1 in der Rekrutierung von Spezialisten. Allein in Deutschland, Österreich, der Schweiz  
und Dänemark unterstützen wir über 3000 Spitzenunternehmen. Und wir wachsen schnell weiter.

Wir packen jede Aufgabe entschlossen an. Langjährige Branchenerfahrung und ein internationales Netzwerk  
sichern uns das nötige Vertrauen unserer Kunden.

Gehe jetzt den ersten Schritt und bewirb Dich bei Hays. Wir freuen uns auf Dich!

Standort: Basel, Zürich, Bern oder Genf

Deine Aufgaben:
• �Mit Deiner Vertriebstätigkeit im Key Account Manage-

ment bei Hays baust Du Deinen eigenen Kundenstamm 
und somit unser Sales-Business auf und aus: Du machst 
Entscheider bei potenziellen Kunden ausfindig und über-
zeugst diese in telefonischen und persönlichen Präsentati-
onsterminen von einer Zusammenarbeit mit Hays 

• �Gemeinsam mit Deinen Neukunden sowie bereits be-
stehenden Kundenunternehmen setzt Du Dich mit den 
Anforderungsprofilen offener Positionen auseinander 
und spürst die dafür passenden Spezialisten aus unserem 
Kandidatennetzwerk auf

• �Durch Deine umfassende Kundenbetreuung und Dein 
wachsendes Unternehmens- und Fachwissen treibst Du 
für Deine Kunden die schnelle und reibungslose Beset-
zung ihrer Positionen eigenständig voran

• �Bei anstehenden Vertragsverhandlungen zwischen Kunde 
und passenden Spezialisten bringst Du Dich aktiv ein und 
repräsentierst die Interessen beider Seiten

• �Bei jeglichen Fragen wenden sich sowohl Deine Kunden 
als auch die eingesetzten Spezialisten über die gesamte 
Dauer des Recruiting-Prozesses und darüber hinaus ver-
trauensvoll an Dich

Deine Qualifikationen:
• �Du bist Hochschulabsolvent (Bachelor/ Master) oder ver-

fügst über eine kaufmännische Ausbildung mit Berufser-
fahrung

• �Aus Deinen ersten Praktikums- oder Berufserfahrungen 
im Sales, Verkauf-, oder im Dienstleistungsumfeld, weisst 
Du, dass Du ein Talent dafür hast, Menschen von etwas zu 
überzeugen

• �Du organisierst Deinen Arbeitsalltag gern durch Ziele und 
bringst einen ausgeprägten Leistungs- und Erfolgswillen 
mit, um diese eigenständig oder im Team zu erreichen

• �Durch Deine offene und sympathische Art fällt Dir das 
Knüpfen neuer Kontakte und die Pflege Deines Netzwerks 
leicht

• �Zudem bist Du selbstbewusst, kommunikativ und hast 
Lust, Deine Karriere im Vertrieb zu starten

• �Für den Einstieg als Key Account Manager besitzt Du 
bereits relevante Berufserfahrung in der Personaldienst-
leistung

• �Verhandlungssichere Deutsch- und Englischkenntnisse 
runden Dein Profil ab. Für unseren Standort in Genf ver-
fügst Du über sehr gute Französisch- und verhandlungssi-
chere Englischkenntnisse

ACCOUNT MANAGER / KEY ACCOUNT
MANAGER IM VERTRIEB & RECRUITING (M/W)
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ERFOLG IST
EINSTELLUNGSSACHE
DU HAST ES IN DER HAND

EINSTEIGEN BEI HAYS
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